
קורס התמחות ב-
אמנות המשא ומתן

הקדמה:

-סילבוס-



שיעור ראשון:

שיעור שני:
NLP-איך להתמודד עם מתחרה נוקשה, שימושים בשפת גוף ו

להשגת תוצאות.

קורס התמחות ב-

-סילבוס-

שיעור שלישי:
טיפול בהתנגדויות להצעה שלך, מיומנויות מתקדמות להתקדמות

במשא ומתן.

שיעור רביעי:
סגירת העסקה בצורה שמאפשרת יחסים חיובים.

אמנות המשא ומתן

שיטת אפרת למשא ומתן מנצח.
סגנונות אישיים בניהול משא ומתן.

אבחנו את הנטייה הלא מודעת שלכם.


