
קורס התמחות ב-
קורס הלכה למעשה

הקדמה:

-סילבוס-



שיעור ראשון:
הצעדים הראשונים בסולם התיווך.

.SWOT ניתוח
מיתוג העסק.

עבודה מול ממשקים.
חוזקות

שימוש בעוגנים, חוזקות וערך מוסף.
תהליכי עבודה כמתווך.

יציאה לשטח.

שיעור שני:
ליווי משקיעים.

אין לעבור בתוך מלווה משקיעים עבור.
עבודה מול יזמים.

איך להשיג פרויקט בארץ ובחו”ל.
שיתוף פעולה בין מתווכים.

תהליכי עבודה כמלווה משקיע.
יציאה לשטח.

קורס התמחות ב-

-סילבוס-

קורס הלכה למעשה

הצעדים הראשונים בסולם התיווך

ליווי משקיעים



קורס התמחות ב-

שיעור שלישי:
איתור נכסים.

נכסים ייחודיים.
שיטות ייחודיות לאיתור נכסים.

התמקצעות בסוג הנכסים הנבחר.
איך לבחור את אזור הפעילות?

שיעור רביעי:
שיווק ברשתות החברתיות.

משפך שיווקי.
בניית קהילת לקוחות דיגיטלית.

-סילבוס-

קורס הלכה למעשה

עבודה מול היצע

שיווק בעולם התיווך והנדל”ן

שיעור חמישי:
שיטת גיוס נכסים בבלעדיות.

שיטות לשיווק נכס בבלעדיות.
טיפול בהתנגדויות, סימולציות.

שיטות לגיוס נכס.

גיוס נכסים בבלעדיות



קורס התמחות ב-

שיעור שישי:
איך למצוא את קהל היעד?

סוגי לקוחות: לקוחות למגורים, לקוחות להשקעה, לקוחות יזמים,
קרנות ריט ולקוחות לנדל”ן מסחרי.

למנטורים
לקוחות להשקעה.

-סילבוס-

שיעור שביעי:
שוק השכירות.

ניהול נכסים.
שיווק פרויקטים.

סיכום קורס.

קורס הלכה למעשה

מציאת הקהל היעד

שוק הנדל”ן


